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La négociation en 
politique 

Dossier n° 85, 

par R. Witmeur, 98 p., 2015  

La négociation semble partout… Le mot est en effet utilisé pour 

renvoyer à des réalités parfois très différentes. Être capable de 

négocier est devenu une compétence essentielle dans le cadre 

professionnel. 

Il n’en va pas autrement au niveau politique. La négociation y joue 

un rôle majeur. Il s’agit d’un outil de première importance pour régler 

pacifiquement des différends ou des conflits liés à la coexistence de 

nombreux groupes sociaux distincts et aux intérêts divergents. 

Étonnamment, les processus de négociation et les techniques qu’ils 

impliquent restent assez méconnus et relativement peu enseignés 

en Belgique. Il existe donc un décalage entre les besoins et l’offre 

qui devrait y répondre, décalage qui ne peut manquer d’interpeller. 

Pour éclairer cette thématique, ce Dossier se fixe trois objectifs : 

tracer le cadre théorique de la négociation, montrer comment la 

négociation se déroule au niveau politique dans le contexte belge et 
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donner des clés utiles pour mener une négociation et s’y préparer 

au mieux. 
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